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remmers

lals I<ompetenzpartner :

Familienunternehmen und Spezialist von
Holzfarben und -lacken sowie Industrielacken.




Wir schaffen, schutzen
und erhalten Werte.

Das Familienunternehmen Remmers

Die Remmers Gruppe wurde 1949 von Bernhard Remmers gegrindet und ist noch heute ein unabhangiges
Familienunternehmen. Der Spezialist fur die Herstellung von bauchemischen Produkten, Holzfarben und -lacken sowie
Industrielacken arbeitet mit rund 1.500 hochqualifizierten Fachkraften, Gber 400 problemlosenden Produktsystemen
sowie jahrzehntelanger Expertise in den wichtigsten Kompetenzfeldern der Branche.

Wir bieten echte Mehrwerte in der Zusammenarbeit mit nationalen und internationalen Partnern. Wenn es um sichere
Systeme, kompetentes Fachwissen und maligeschneiderten Kundenservice geht, ist Remmers die fuhrende Marke.



Die Kompetenz einer

starken Marke

Menschen, Produkte und Erfahrungen.

Seit iiber 7 Jahrzehnten

Die Remmers Gruppe ist auf sehr vielen unterschiedlichen
Markten aktiv. Unsere Produkte reichen vom Bauten-, Holz-
und Bodenschutz bis hin zu industriellen Lacksystemen.
Unsere Kunden sind u.a. Handwerker, industrielle
Verarbeiter, Planer, Handelsorganisationen oder auch
Bauherren. Unser Portfolio umfasst genauso die einzelne
Produktanwendung wie die komplette Konzeption und
Realisierung eines Bauprojekts oder einer industriellen
LackierstraBe.

Diesen vielschichtigen Anforderungen werden wir gerecht,
indem wir Kompetenzteams bilden: Wissensaustausch und
-transfer mit der Bernhard Remmers Akademie. Ganzheit-
liches Objektgeschaft mit der Remmers Fachplanung.
Analysen und Zertifizierungen mit dem Bernhard
Remmers Institut fir Analytik. Und natirlich Produkt-

und Systemlosungen unter der Dachmarke Remmers.




Fordermitgliedschaft

Mit innovativen Profi-Produkten punkten

Fordermitgliedschaft Innung

= Remmers als Unterstitzer der Innungen

® Auch auf Bundesebene Tischler Schreiner
Deutschland - Zukunftspartner

® Schulungen bei Innungsveranstaltungen

= \ortrage bei Versammlungen und Fachtagungen

® Praxisschulungen

® |ndividuelle Beratung der Innungsbetriebe

® Remmers = Hauptsponsor der GUTEN FORM

Forderprogramme:

Vorfiihrung / Anlagencheck und Produkt-Tests in

lhrem Betrieb

= MaRgeschneidert fur lhren Betrieb

= Check-up der Lackieranlagen

m Erstellung eines Lackierkonzepts mit modernen
Wasserlacken

= Einfache Tipps und Tricks fir eine schnelle,
unkomplizierte und hochwertige Lackierung

m Lackierung / Schliff / Trocknung / Technisches
Equipment

Du stehst kurz vor Deiner Abschlussprifung und Dein Betrieb ist Innungsmitglied bei Tischler Schreiner Deutschland?
Dann hast du jetzt die Moglichkeit, Dein Abschlussprojekt mit den hochwertigen Markenprodukten von Remmers zu

bearbeiten - und das absolut kostenfrei.

Hier finden Sie alles fiir Maler:
www.remmers.com/maler

Hier finden Sie alles fur Tischler & Schreiner
www.remmers.com/tischler

Tischler
Schreiner

Deutschland
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Seit Herbst 2014 reprasentiert das Kompetenzzentrum Holzoberflache die Starken der
Remmers GmbH: professionelle Qualitatsprodukte und maBgeschneiderten Kunden-
service. Die umfangreiche technische Ausstattung bietet den tber 500 Besuchern jedes
Jahr Einblicke in neueste Technologien sowie standig aktualisierte und erweiterte Anwen-
dungstechnik.

Unseren Geschaftspartnern ermoglichen wir dadurch entscheidende Wettbewerbsvor-
teile: nicht nur, dass sich Produktionsablaufe unter realen Bedingungen erproben und
optimieren lassen, auch die neueste Anlagentechnik kann im Einsatz begutachtet werden.
Dabei erlaubt die innovative Raumtechnik, alle Kundenparameter nachzustellen und reale
Anforderungen an die Beschichtungsprodukte zu simulieren. Ziel ist es, Fehlinvestitionen
bei geplanten Anschaffungen zu vermeiden und benotigte Anpassungen direkt vor Ort
vornehmen zu konnen.

Anlagetechnik

Im Kompetenzzentrum Holzoberflache werden mehr als 15 Maschinen ausgestellt und
standig getestet. Durch die Vielzahl an Anlagen ist sichergestellt, dass unsere Kunden in
jeder GroBenordnung anwendungstechnische Unterstiitzung erfahren.

Unter anderem konnen folgende (Applikations-)Verfahren dargestellt werden:
= Holzvorbereitung mit Breitbandschleifmaschinen

= Simulation verschiedener Trocknungsablaufe

m |R-Trocknung und UV-Hartung fir Aqua-Lacke

= Klassische Lackierverfahren

= |ndustrielle Lackierverfahren

= Spritzautomaten

= 6-Achs-Lackierroboter

= Vacumat MasterCoat® mit taupunktgesteuertem Kihlsystem
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Theorie und Praxis

Weiterbildung als Investition in die Zukunft

Gut ausgebildetes und motiviertes Personal ist das Grundkapital jedes Unternehmens. Die
qualifizierte Fort- und Weiterbildung ist neben der Erstausbildung ein wichtiger Baustein
im integrierten Qualifizierungsmodell.

Mit der gemeinnitzigen Bernhard Remmers Akademie hat sich die Unternehmensgruppe
Remmers neben der Entwicklung und Bereitstellung von Qualitatsprodukten verpflichtet,
ganzheitliches Wissen unter neutralen Gesichtspunkten fur unterschiedliche am Bau be-
teiligte Personen und Institutionen zu generieren. Besonderen Wert legt die Bernhard
Remmers Akademie dabei auf den Wissens- und Informationsaustausch der unterschied-
lichen Seminarteilnehmer.

Wir kommen auch zu lhnen!
Wir schulen Sie vor Ort. Sprechen Sie mit Ihrer Fachvertretung oder mit unserem Service
und vereinbaren Sie einen Termin. Wir freuen uns auf Sie!



Rahmenprogramm

Historische Kinotechnik:

Unsere Ausstellung im Herzen Loningens (Landkreis
Cloppenburg) zeigt die gesamte Kinotechnik und Kinoge-
schichte des zwanzigsten Jahrhunderts, mit einzigartigen
Objekten. Sie prasentiert die historische Projektionstech-
nik, das besondere raumliche Ambiente, das sinnliche
Erleben von Bild und Ton sowie das soziale und kulturelle
Erlebnis des Kinobesuchs. Fur das passende Flair sorgt
unser kleiner Kinosaal im Stil der funfziger Jahre - dort
konnen Sie so manchen alten Film genief3en.

Im Folgenden erfahren Sie zudem alle Details uber 120
Jahre der analogen Kinotechnik, Uber die Entstehung und
Entwicklung unseres Vereins und uber den urspringlichen
Sammler und Initiator Dr. Dobelmann.

Diese interessanten und kurzweiligen Fihrungen dauern
mindestens 1,5 Stunden.

Internet: www.historische-kinotechnik.de

Meyer Werft - Die Erlebnis-Austellung

Die Geschichte des Traditionsunternehmens, das heute in
der siebten Generation familiengefuhrt wird, erleben Sie
auf 3500 Quadratmetern Ausstellungsflache. In insgesamt
neun Ausstellungsbereichen mit Original-Bestandteilen,
darunter vier Balkonkabinen moderner Kreuzfahrtschiffe,
eine gigantische ,Schiffsschraube” und 20 beeindruckende
Schiffsmodelle bekommen Sie einen Eindruck davon, wie
auf der Meyer Werft GroRRes geschaffen wird.

Interaktiv wird die Entstehung des Schiffbaus in Papenburg
von Torfkahnen bis zu modernen Kreuzfahrtschiffen und
die Bedeutung des Wirtschaftsunternehmens Meyer Werft
fur die Menschen in der Region deutlich gemacht.

Besichtigungen fur Einzel- und Gruppenreisende sind
ganzjahrig moglich.

Internet: www.besucherzentrum-meyerwerft.de
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¥ Service fur
Innungsbetriebe

Beratung und Schulung



Vorfuhrung im
elgenen Betrieb

Als internationaler Experte von Holzfarben & Lacken sowie Industrielacken

zeigen wir Ihnen vielfaltige Design-Systeme, Technologien und Serviceleistungen rund um
das Thema Oberflachenveredelung. Ob l6semittel- oder auch wasserbasierte Produkte — im
Fokus steht immer die professionelle Anwendung. The Surface Experts.

Wir zeigen lhnen:
= Neuer MaRstab fur deckende Holzfensterbeschichtungen
= Nachhaltiges ECO-Sortiment fur professionelle Anwender
= Natureffektlack NW 740/05 fir Fenster und Tiren
= Wasserbasierte und IMO-zertifizierte Produkte
(Aqua CL-440, Aqua SL-418 und HWS-112)
® Anti-Fingerprint- und Anti-Scratch-Lacke
m Besonders wirtschaftliche Eintopfsystme (3in1- / 4in1-Produkte)

MaBgeschneiderte Dienstleistungen

Kurze Entscheidungswege und Lieferzeiten sowie die Nahe zum Kunden sind das Geheim-
nis einer perfekt funktionierenden Dienstleistung. Hochqualifizierte Labormitarbeiter und
ein technischer AuRendienst stehen Ihnen jederzeit bei der Losungsentwicklung fur Ihre
individuelle Oberflachenanforderung zur Verfligung. Die Kompetenzzentren von Remmers
ermoglichen zudem eine besondere Kundennahe.

» |ndividuelle Betreuung durch erfahrene Anwendungstechniker

® Technologie Kompetenz durch langjahrige Marktkenntnisse national sowie international
® Neuplanung von LackierstraRen sowie Umplanung bestehender Anlagen

® MalRgeschneiderte Losungen flr alle Problemstellungen in der Oberflachenbeschichtung
® Beratung hinsichtlich neuer Gesetze und Vorschriften
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Kundennahe
In allen Diszi

- Service
hlinen

Beratung bei der Konzipierung neuer Lackiertechniken

Dank unserer langjahrigen Erfahrung wissen wir: Durch kompetente Beratung und gemeinsamer Losungsfindung gelangt man
am Ende ans Ziel. Gerade im Bereich der Oberflachenbehandlung oder Applikationstechnik ist die Qualifikation und Kom-
petenz der Berater entscheidend. Deshalb unterstitzen Sie unsere erfahrenen Experten bei der Auswahl von Produkten,
Geratschaften und der Anordnung der bendtigten Produktionsablaufe.

Beratung bei der Konzipierung neuer Lackiertechniken
Sie planen den Bereich Oberflachenbehandlung oder
Applikationstechnik in Ihrem Betrieb neu zu gestalten
oder umzustrukturieren? Gerne unterstltzen wir Sie bei
der Auswahl der Geratschaften und der Anordnung der
Produktionsablaufe durch die Beratung unserer Anwen-
dungstechniker. Wir vertreiben naturlich selber keine An-
lagen - haben aber europaweit Kontakte zu den fliihrenden
Anlagenherstellern. Unsere Anwendungstechniker sind so
in der Lage, wertvolle Informationen zu Ihrer Planung bzw.
Investitionsentscheidung beizusteuern.

Remmers Beratungskonzept:

= (Jber 300 Fachvertretungen und Anwendungstechniker

allein in Deutschland
m Beratung bei der Konzipierung neuer Lackiertechniken
m Effizienterer Kontakt zwischen Kunde und Innendienst
m Fir jede Frage der richtige Ansprechpartner
m Technische Telefon-Hotline
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= Sie investieren sinnvoll und sind in der Lage Ihre Ablaufe
effektiv und kostenoptimiert zu planen!

® \Was hat sich in der Vergangenheit bei anderen Kunden
bewahrt — was nicht?

= Welche Anlagen passen zu den Anforderungen und dem
Produktportfolio des Kunden?

= Optimale Testmoglichkeiten im Remmers Kompetenz-
zentrum. Alle gangigen Techniken, wie Schleifen, Lackieren,
Trocknen und mehr, konnen vorgefiihrt und auf die
Anforderungen des Kunden getestet werden.




Die Remmers Gruppe schafft es in einzigartiger Weise, den Markt- und Kundenanforderungen gerecht zu werden. Dies reicht
von der Forschung und Entwicklung der Produktsysteme, Giber den Vertrieb und die Logistik bis hin zum Wissenstransfer

und Kundenservice. Durch die klare Aufteilung der jeweiligen Kompetenzen schafft Remmers einen starken Mehrwert so-
wohl fur die Kunden als auch flr die Geschaftspartner.
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Unsere Themenbereiche

Holzlacke & Beizen Beschichtungssysteme fiir Fenster & Tiiren
- FUr Tischler & Schreiner - Fr Industrie und Handwerk

= Treppenlackierung = Rationelle Systeme flr die Beschichtung

® [nnenausbau und Mdbelbau maRhaltiger Bauteile

= Moderne Wasserlacksysteme = Natlrliche Oberflachen fur Holz-Alu Fenster

= Rationelle Systeme flir das Tischlerhandwerk = Modernes Technikum flr Anlagenplanung

= Natlrliche Oberflachen = Remmers System Garantie fiir Holzfenster RSG

m Zeit ist Geld: 4in1-Produkte

Holzanstriche fur das Maler- & Lackiererhandwerk

Wasserlacke fir Maler, spezialisierte Anwendungen auf Holz im AulRenbereich

= Treppensanierung ® Renovierung alter Holzoberflachen
® Fenstersanierung = [nnentlrsanierung

= Moderne Wasserlacke flr den Maler = Haustlrsanierung

® ECO - Profisortiment = 3in1 - Profisortiment

E. E Finden Sie Ihre Fachvertretung und
sprechen Sie uns an
[=] www.remmers.com/de/verkauf-beratung-vor-ort
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Remmers GmbH
Bernhard-Remmers-StraRe 13

49624 Loningen
Tel.: +49 (0) 54 32/83-0
WWw.remmers.com

2048/02.20




